PAGRINDIMAS
DEL PIRKIMO OBJEKTO NESKAIDYMO | DALIS

Pirkéjas UAB "LTG Kompetencijy centras” (toliau — LTG KC) AB ,Lietuvos
geleZinkeliai“ vardu ar naudai.

Pirkimo numeris 34200

Pirkimo objektas LTG grupeés strategijos atnaujinimo konsultavimo paslaugos

Pirkimo vertés ribos Tarptautinis pirkimas

Pirkimo bidas Skelbiamos derybos

LTG KC vykdo tarptautinj pirkimg ir, vadovaudamasi Lietuvos Respublikos vieSyjy pirkimy

jstatymo 28 straipsniu, jvertino galimybe pirkimo objektg skaidyti j dalis, tokio skaidymo poveikj tiekejy
konkurencijai ir smulkiojo bei vidutinio verslo subjekty galimybéms dalyvauti pirkime, taip pat pirkimo
objekto pobidj, atskiry paslaugy tarpusavio sgsajas ir sutarties vykdymo valdymg. Sprendimo
neskaidyti pirkimo objekto j dalis motyvai pateikiami pirkimo dokumentuose.

Pirkimo objektas j dalis neskaidomas, nes pries pirkimo inicijavima, iSanalizavus pirkimo objektg

ir rinkg, nustatyta, jog:

1.

Pirkimo objektg sudarancios paslaugos yra funkciSkai ir metodiskai tarpusavyje susijusios bei
skirtos vienam bendram rezultatui — nuosekliai ir tarpusavyje suderintai LTG grupés strategijai
— parengti. Strategijos atnaujinimo metu atliekamos analizés, nustatomos strateginés kryptys ir
tikslai, formuojami prioritetai, veiklos ir finansinés prielaidos, rodikliai bei jgyvendinimo
priemonés turi bati grindziami vienoda metodika ir tais paciais duomenimis. Vieno etapo iSvados
tiesiogiai lemia kity etapy turinj, todél atskirai jsigyty paslaugy rezultatai negaléty bati
mechaniskai sujungiami be papildomo metodinio derinimo ir atsirasty priestaringy prielaidy,
tiksly, rodikliy ar jgyvendinimo priemoniy rizika. Galutinis rezultatas turi bati ne tik auksto lygio
strateginiy krypC€iy dokumentas, bet ir vientisas, pagrjstas bei praktiSkai jgyvendinamas
strategijos dokumentas.

Pirkimo objekto apimtis ir kompleksiSkumas lemia bdtinybe uztikrinti vieningg metodine
atsakomybe uz visg rezultatg. Pirkimo objektg suskaidzius pagal etapus, veiklos sritis ar LTG
grupés jmones, atskiry sutarCiy vykdymas buity tiesiogiai priklausomas nuo kity tiekéjy tarpiniy
rezultaty pateikimo laiku, jy kokybés ir suderinamumo. Pirkéjui tekty papildomai koordinuoti
duomeny, prielaidy ir tarpiniy rezultaty perdavima, spresti skirtingy metodiky ir iSvady neatitiktis
bei nustatyti atsakomybe uz bendro rezultato trikumus. Tai didinty darby dubliavimo, terminy
nesilaikymo, papildomy iSlaidy ir neaiSkios atsakomybés rizikg bei galéty sutrukdyti pasiekti
bendrg pirkimo rezultatg. Vienas paslaugy tiekéjas atsakyty uz visy strategijos daliy tarpusavio
suderinamuma, nuosekluma ir galutinio dokumento kokybe.

Pirkéjas, priimdamas sprendimg neskaidyti Pirkimo objekto j dalis, jvertino VP] 28 straipsnyje

jtvirtintg siekj skatinti tiekéjy konkurencijg ir sudaryti galimybes pirkimuose dalyvauti smulkiojo ir
vidutinio verslo subjektams. Vis délto konkreciu atveju nustatyta, kad Pirkimo objekto skaidymas sukelty
didesne rizikg Pirkimo tikslo pasiekimui ir efektyviam sutarties vykdymui negu galima skaidymo nauda
konkurencijos didinimo poZidriu.



